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EN 7 D

Por Qué la Mayoria de las Casas
Dejan Dinero Sobre la Mesa

)mo este sistema te f_f_}"'”l'-jﬂ a l".'{'JJf?“'.H'UF cada dolar que (e mere

Precio de venta mas alto

Casas bien preparadas vs. sin preparar Dicen que

Como Usar Esta Guia

Sigue el Orden
Cada dia esta disefiado para preparar el siguiente. No saltes adelante — el sistema
funciona porque se acumula

Usa las Listas de Verificacion

Tacha cada tarea completada. El acto fisico de marcar construye impulso y claridad

menial.

Invierte en las Piezas Correctas
Gastamos $75-$150 en suministros. No en una remodelacion de cocina — en los
detalles que los compradores fotografian.

Un recorrido de 3 etecta lo que ya no puedes ver. Ojos frescos = ofertas

mas altas.

Confia en el Proceso
Los vendedores que completan los 7 dias venden en promedio $15,000+ mas.
Cada pequeno paso suma.

&
E
o

Menos tiempo en el mercado

Casas preparadas vs. no preparadas (NAR 2024)

Sistema de organizacién con 5.PA.C.1.O.

Dia 2: Lista de limpieza profunda (los 8 lugares que los compradores siempre
notan)

Reparaciones de alto impacto que cuestan centavos

Estrategia de pintura con datos de Zillow (cuanto gana cada color)

3: Decoracitn y presentacion estilo hotel

6: Atractivo exterior — la primera impresidn gue no puedes deshacer

Dia 7: Preparacion para el dia de fotos — la diferencia entre 10 y 100 clics
online

. La Verdad Sobre la Preparacién

La mayoria de los vendedores piensan que necesitan remodelar para obtener el
precio méaximo. La investigacion dice que NO. Los compradores reaccionan al
n, | ) bilidad — todo eso se logra en 7 dias sin obras

den, la limpieza y la posibi

mayores.




EL SISTEMA

El Método SHOW

4 pasos que transforman

cualquier casa

PASO 1
Simplifica
Elimina entre un 30—40% de todo lo que ves. Quita las fotos personales y los retratos

familiares. Los compradores necesitan verse ellos mismos viviendo aqui — no a tu familia.

Usa el sistema de 3 cajas: donar, guardar o firar.

PASO 2

Hacer Lucir

Destaca los mejores atributos de la propiedad. Limpieza profunda en todos los rincones.

Repara lo que esta roto: tapa los hoyos, recalafatea las tinas y duchas, cambia los focos

fundidos y repara las llaves gue gotean. Las pequenas mejoras dan grandes resultados.

Organiza

Organiza los muebles para crear un flujo natural. Asegura pasillos de 90 cm para que los

compradores caminen comodamente. Coloca los muebles para destacar los puntos focales:

chimeneas, vistas, ventanas amplias.

PASO 4

WoW

El toque final que enamora a los compradores. Flores frescas, limones en un tazon blanco,
toallas blancas perfectamente dobladas, sabanas planchadas. Enciende todas las luces y

abre todas las persianas. En fotos y en persona — jgue digan "jWow!"

REGLA DE ORO

"Si dudas si sacarlo,

sdcalo."

# Retira fotos familiares
< 30-40% menos articulos
# Sistema: donar { guardar / tirar

ENFOCATE EN

+ Limpieza profesional

+ Tapar hoyos y pintura

v Recalafatear tinas/duchas
+ Cambiar focos fundidos

v Reparar llaves

CLAVES

< Pasillos de 90 cm libres

+ Resalta puntos focales

< Closets al 5090 de capacidad
+ Flujo natural entre cuartos

EL FACTOR WOW

« Flores o plantas frescas

/ Limones en tazon blanco

+ Toallas blancas de hotel

+ Todas las luces encendidas
+ Aromatizante neutro



LISTA EN 7 DIAS™ - PLAN DE ACCION

El Plan Dia a Dia

Lo que haces exactamente, cudndo hacerlo y por qué importa

Organizar
Sistema de 4 cajas: Quedar - Donar - Tirar + Guardar
El método S.P.A.C.1.0. — habitacion por habitacién

Quitar todas las fotos familiares de paredes y
repisas

Reducir superficies a2 maximo 3 objetos por espacio

Closets al 50% de capacidad — los compradores los

DiA 2
Limpiar
Limpiar ventanas por dentro y fuera

Limpiar hormo y campana de cocina con
desgrasante

Lechadas de bano — usar limpiador de lechada o
lejia

Rodapies, molduras y paneles de puertas
Ventiladores de techo (las aspas se acumulan rapido)

Alfombras: alguilar impiadora o contratar servicio

abren
DIiA 4
Pintura

Prioridad #1: Puerna principal — maximo RO| (ver
pagina de pintura)

Cubrir colores atrevidos con neutros (grises calidos,
blancos)

Pintar todos los marcos con SW Pure White o Extra
White

Retoques donde se vea desgaste o suciedad

Dejar secar 24h antes de decorar (Dia 5)

DiA 5
Decorar

Asequrar flujo de circulacién — mover o quitar
muebles si es necesario

Colocar toallas de hotel en bafios (blancas,
enrclladas)

Flores frescas: cocina y sala principal

Crear 3 fuentes de luz por habitacion (no solo el
techo)

Alfommbras de area si se ven los pisos rayados

letame

Reparar
Cambiar todos los focos fundidos (LED 5000K)

Reemplazar tapas de enchufes rotas o amanllas
($0.50)

Volver a sellar alrededor de bareras y fregaderos
Rellenar hoyos en paredes con masilla
Reemplazar tapas de inodoro gastadas (~$25)

Apretar manijas de puertas y cajones flojos

Exterior
Lavar con presion: entrada, aceras, porche
Aplicar mantillo fresco en jardines
Recortar bordes del césped, cortar el pasto
Maceteros con flores de temporada en entrada
Reemplazar numeros de casa si estan oxidados

Limpiar cobwebs de todos los rincones exteriores

"% EL MAS IMPORTANTE



LISTA EN 7 DIAS™ .

La Lista Maestra de Suministros

Todo lo que necesitas — en un solo viaje a la tienda

$75-$150 Total

+

Articulos de Limpieza
La hase de todo |0 demas

Magic Erasers (caja)
Para paredes, marcos de PUEras, Ir

Limpiador de lechada

Spray o gel — dramatic transformation on gr

Bar Keepers Friend

L|mp|ador desengrasante

ycina, cs , frente del refriger

Windex + pafios de microfibra

Ventanas, espejos, superficies brillar

Fregaderos, baneras, ollas de acero inoxidable Bafieras, duchas, fregaderos
Masnlla para pa.redes
ador 3M — para hoyos y rayones
Lija de grano fino
tes Para suavizar masilla una ver seca

Removedor de manchas de alfombra

OxiClean o Resolve para manchas

Fabuloso | Pine-Sol

Fisos duros deja olor fresco Si ienen mas de 7 afios, reemplazaros
Limpiador de bafios WD-40
Scrubbing Bubbles para inodoros y baferas Bisagras que chirrfan, cajones atascados

Cepillo de lechada

Para rejuntar baldosas y azulejos

Bolsas de basura exira grandes

Fara el Dia 1 de organizacion

Removedor de calcomanias

Goo Gane para residuos pegajosos

en 7 Dias™

LISTA DE COMPRAS

Reparacion y Retoques
= gran im 0

Focos LED (paquete)

Tapas de enchufes blancas
Reemplazar las amarnllas o rotas

Silicona blanca para bafio

Pintura de retoque

Llevar muestra a la tienda para ig

Detectores de humo

Tapa de inodoro

Limpia-vidrios para ducha

Para manchas de agua en vidrio de ducha

Llave inglesa pequeiia

Para apretar grifos y manijas sueltas

5000K luz de dia — hace la casa luminosa

Flores frescas | plantas verdes
ilipanes, girasoles T10en la

aspecto instantaneamente renovado

Decoracion y Presentacion

Los taques finales que en ran

Toallas de bafio blancas

2 sets — enrolladas estilo hotel en ganchos

Cortina de ducha blanca
Limpia, sin manchas — reemplazar si hace falta

1 lienda

Jarron simple
Elanco o trans

Tapete de bienvenida nuevo
La primera cosa gue los compradores toca

Maceteros para entrada

Par combinado Targel tene buenas opciones

Ambientador neutro

Lino/vainilla suave — evitar olores fuertes

Galletas de horno | velas
Para las presentaciones — activa el instinto de hogar

Libros de mesa de café
ros elegantes de segunda mal

Contenedores de almacenaje
FPara el sistema de "cala de traslado”

Limones [ frutas decorativas
Tazon en cocina — fresco y natural




El Sistema de Organizacion

Tres métodos probados para eliminar el desorden sin paralisis de decision

P

La Herramienta W.A.S.T.E.

lir

Separar (Sort)
Saca todo de cajones, closets y superficies. Ponlo todo en el suelo donde
puedas verio. No puedes organizar lo que no puedes ver.

Purgar (Purge)
Quitar sin piedad. La regla: ¢ Lo has usado en el dltimo afio? ;Lo amas? Si
no — se va. Las cajas de donacion son tus amigas

Asignar un lugar
Cada cosa gue gueda necesita un HCL_!&U permanente Si no tene |ngal'. no

hay esp ara gue viva aqui,
Contenerizar
Agrupar articulos similares en contenedores, cajones o cajas. Los

enedores convierten el caos en order

Igualar (Equalize)
Manten el sistema durante las visitas. Toma 10 min

0s al dia para
restablecer. El sistema se rompe si no se mantiene.

dy en 7 Dias™

¢Vale la pena? (Worthwhile)

SAnade valor real a t vida diaria HOY? No "guizas algun dia® — HOY.

;Lo uso de nuevo? (Again)
Si no puedes recordar, probablemente no lo

¢Cuando fue la ditima vez?
necesitas.

¢De alguien mas? (Someone's)
£Es prestado? ;Pertenece a otra habitacion? Devuélvelo o ubicalo
correctameante.

¢Tirar? (Trash)

Roto, caducado, danado, sin pareja. Si no puedes arreglarlo hoy — tiralo.

¢(En otro lugar? (Elsewhere)
¢ Pertenece a otra hahita
ahora.

on, a alguien mas, o a quardado? Muévelo

ndo 1o ma una d

momento. Na lo pongas "por ahora™ — ponlo donde permanentemen

APRE abren los cl
cio” — un closet lleno dice "no hay



DiIAS 2 Y 3

LISTA EN 7 DIAs™ .

Lista de Limpieza y Reparaciones

Los lugares exactos donde los compradores miran — y lo que arreglar primero

LIMPIEZA PRIORITARIA

Los 8 Lugares que los Compradores Siempre Notan

D Ventanas — por dentro y por fuera

Windex + papel periodico para un acabado perfecto. La luz natural es la herramienta
de presentacion mas poderosa.

Lechadas de baldosas

O

Spray de lechada + cepillo eléctrico. Las lechadas oscuras hacen que el bafio parezca
sucio aunque este limpio.

Campana de la estufa

Desengrasante + filtros en el lavavajillas. Los compradores levantan la campana
siempre.

Rodapiés y molduras

Magic Eraser en seco. Los compradores los ven subconcientemente — las manchas
transmiten abandono.

Ventiladores de techo

Las aspas acumulan polvo visible. Un pafio himedo + escalera. 10 minutos por
habitacion.

Interior del horno

Auto-limpieza o spray Easy-Off. Lus compradores abren el horno. Literalmente.

Puerta principal + marco

La primera superficie que tocan los compradores. Limpiar y quizas dar un togue de
pintura fresca.

Alfombras — limpiar con maquina

Alquilar en Home Depaot ($30) o contratar servicio (~$100-$150). El ROl es 5-10x.

en 7 Dias™

Listaf

RE

PARACIONES QUE PAGAN

Alto Impacto, Bajo Costo

)

O

]

3

Tapas de enchufes ($0.50 c/u)

Las tapas amarillas o rotas transmiten descuido. $5 total - valor percibido +82,000
Grifos y manijas flojos

Apretar con llave inglesa. Los compradores prueban todos los grifos — un goteo
destruye confianza

Volver a sellar bafieras/duchas
La silicona negra o agrietada = agua + problemas. $8 y 1 hora
renovacion completa

aspecto de

Masilla y retoques de pintura
Hoyos en paredes asutan a los compradores. $5 en masilla

precio

elimina objecion de

Focos LED S000K
Las habitaciones brillantes se ven mas grandes. $30 en focos - apariencia de +500

pies®

Manijas de gabinetes (~$100)
Cambiar manijas de cocina y bano. $100 en materiales

percibido

+52,000 en valor

No Malgastes Aqui

¢ La Regla de Maria

Si una reparacion cuesta menos de $100 y los compradores la van a notar, hazla. Si
cuesta mas de $500, lamame primero — muchas remodelaciones "de valor" en
realidad restan al precio neto de venta.




LISTA EN 7 DI A 4

El Manual_de Pintura

Colores exactos que afiaden miles de délares al precio de venta, segtin datos de Zillow

+$2,277 +5$1,723 +$1,547 +$1,373

Marron Calido / Greige Azul Palido / Azul Huevo
Slnal - Acdae cal (

Gris Carbon Oscuro Gris Pizarra

ormitono 1 ala pring i 1l - Calmante, n 3, dramatico I
+$1,283 +$1,100 -$7,971 PR _
Azul Suave | Spa Blanco Célido | Greige Ruojoinenso | Buedeos Painiges foigmifio s By ios
Bafios - Tranquilo, fresco Todalac ; al, 5 ) i, EVITAR — Polariza ¢ S R

Puerta Principal (Prioridad Maxima)
El ROl mas alto de cualquier superf

ie pintable. Negro, azul marino o rojo
sobrio — el T4% de los compradores juzgan una casa por la puerta

porgue ne
re una pan

Cubrir Colores Atrevidos

\@ Azul real, verde lima, naranja, rojo — pintarlos con grises calidos o blancos

El costo de pintura es siempre menor al descuento en oferta. S A Sh e
P * : 7 a: Si alguien en tu vida dice "ese color es atrevido” © "jme encanta

probablemente no deberias pintarlo asi para la venta. "Atrevido”
NS une,

Pintar TODOS los Marcos
Un solo color de marco en toda la casa
actualizada. SW Pure White o Extra White,

parezca mas grande y mas

Retoques Donde Haya Desgaste
Esguinas golpeadas, marcas de dedos, rallones. Los compradores ven el
mantenimiento — o la falta de él

ListaReady en 7 Dias™




LISTA EN 7 DIAS™ . PALETA DE COLORES DE MARIA

Los Colores de Sherwin-Williams

que Yo Recomiendo Siempre

Estos colores venden casas — los uso en cada lista que tomo

MIS 3 GRISES NEUTROS FAVORITOS

{sw7ois |

Repose Gray Vessel

MARCO IDEAL Extra White o Pure White MARCO IDEAL Pure White

USAR EN Sala - Dormitorios - Toda la casa USAR EN Dormitorios - Sala familiar

El gris mas vendido de SW por razén — es calido, no frio. VVa bien con casi cualguier Greige rica y célido — beige moderno. Usado en casas modela de D.R. Horton en
muehle y hace que los espacios parezcan mas grandes. Mi primera eleccion para Bartlett, IL. Muy fotogénico y apela a compradores que quieren calidez sin ser

foda la casa.

“demasiado berge.”

Pure White Extra White
i Imente combina B
Alabaster
MARCO IDEAL BM Simply White o White Dove
USAR EN Cocinas - Bafios - Espacios brillantes

Blanco cremoso con un matiz calido sutil. Hace que los espacios parezcan frescos y
Iimpios sin el aspecto esténl de un blanco frio. Perfecto para cocinas con gahinetes
biancos. casa pare

Antes de Comprar — Consigue Muestras

Siempre compra muestras de $4-$5 antes de galones completos. Pinta cuadros de 12"=12" en tres paredes diferentes y obsérvalos en diferentes momentos del dia. Los
colores cambian dramaticamente seg(n la luz. Lo que se ve perfecto a mediodia puede lucir completamente diferente al atardecer. Esto te ahorrara dinero y decepcién.

en 7 Dias™




PLAN DE ACCION

Tu Plan de 7 Dias

PURGA — Simplifica
Retira todas las fotos familiares y retratos personales. Trabaja habitacion por habitacion con 3 cajas: donar, guardar, tirar. Saca 30—
40% de todo lo que ves.

LIMPIEZA PROFUNDA — Hacer Lucir
Limpieza profesional o hazlo ti mismo con todo el tiempo necesario. Ventanas brillantes, cajones, electrodomésticos por dentro,
zocalos y la cochera.

REPARACIONES — Hacer Lucir (cont.)
Tapa hoyos y retoca pintura. Recalafatea tinas, duchas y fregaderos. Repara llaves, cambia focos fundidos y plaquetas de
interruptores rotas.

EXTERIOR — Primera Impresion
Lava a presion la entrada y aceras. Recorta el jardin. Planta flores de colores. Pinta la puerta principal de un color llamativo y cambia
la ferreteria.

STAGING — Organiza el Espacio
Mueve los muebles para crear un flujo natural. Asegura pasillos de 90 cm. Dirige la vista hacia los puntos focales: chimeneas,

ventanas, vistas.

ORGANIZA + WoW — Los Detalles
Organiza los cldsets al 50% de capacidad. Agrega flores frescas, limones en un tazén blanco, toallas blancas tipo spa y sabanas
planchadas.

DIA DE FOTOS — jLista!
Abre todas las persianas y cortinas. Enciende todas las luces. Coloca sabanas planchadas. Esconde articulos de uso diario: cepillos,
cuencos de mascotas, zapatos.

Sdbado — Viernes - Listo para fotos

30-40%

MENOS ARTICULOS

Brilla

TODOS LOS
RINCONES

Hoyos +
Calafateo

FRIMERO

La puerta
lo dice todo

90 cm

PASILLOS LIBRES

WoWw

FACTOR SORFPRESA

jHora de
brillar!



CUARTO POR CUARTO

Lista de Preparacion

Marca cada punto antes de las fotos y visitas

a Sala de Estar

Retira TODAS las fotos familiares y retratos
personales

bl Superficies con méximo 3 objetos decorativos
[:| Retira muebles de mas (pasillos de 90 cm libres)
[—] Esconde controles, cables y electronicos

l:] Acomoda y edita cojines en el sofa

L:| Agrega flores frescas o plantas como punto focal

[ ] Lava ventanas por dentro y fuera — abre
persianas

[] Reemplaza tapetes desgastados o con muchos
~ disefios

B Barfios

[—] Retira TODOS los productos personales de la
~ duchaytina

|_] Recalafatea tinas, duchas y lavabos si hay
decoloracion

Reemplaza el asiento del inodoro si esta
desgastado

O

Cuelga toallas blancas frescas — estilo hotel

00

Despeja el lavabo — guarda todo bajo el
fregadero en cajas

Fule toda la griferia de cromo hasta brillar

00

Agrega una plantita, vela o flor individual

Cambia el rollo de papel y dablalo en punta

[

Cocina

G Despeja las encimeras completamente
Quita imanes, fotos y papeles del refnigerador

Guarda tostadora, cafetera y pequefios
electrodomesticos

Limpia a fondo el horno, microondas y lavavajillas
Pule jaladera, llave y fregadero hasta brillar
Esconde el escurridor, esponja y jabon

Decora con 3 limones en un tazon blanco

00000 00

Reemplaza trapos desgastados por trapos de lino
frescos

m
=
—
(1]
=
=
-
<
[
)
-
=
=

Lava a presion |a entrada, aceras y paredes
exteriores

Corta, orilla y recorta arbustos y setos

Planta flores de colores en macetas flangueando
la puerta

Pinta la puerta principal de un color llamativo
Cambia ferreteria, nimero y buzon si estéin viejos
Retoca pintura exterior en marcos y persianas

Limpia canaletas y repara darfios visibles

(S0 SN S S 5]

Tapete de bienvenida nuevo y verifica que el foco
funcione

a Recamara Principal

O 0O 00 O 000

Retira todos los objetos personales de las mesitas
Cama con edredon blanco o neutro bien tendida

Despeja la comoda — méaximo un espejo o
charola

Esconde cables, medicamentos y articulos de
cuidado personal

Closet al 50% — retira ropa de temporada

Agrega lamparas a juego en ambos lados de la
cama

Retira fotos — los compradores deben imaginarse
aqui

Abre persianas y cortinas — maxima luz natural

Cochera

O
O
)
O

Retira cajas de mas a bodega o guardamuebles
Barre el piso y trata manchas de aceite
QOrganiza herramientas — bicicletas colgadas

Estaciona el auto afuera durante fotos y visitas

DIiA DE VISITA — 30 MIN ANTES

0O 000

Enciende TODAS las luces — cada interruptor
Abre todas las persianas — maxima luz natural

Esconde articulos de uso diario: cepillos, cuencos,
zapatos

Temperatura a 20-21°C — comoda, no fria




Preparacion para el Dia de Fotos

ncia entre 10 clics y 100 en Zillow

. lluminacién — Lo Mas Importante &

(| Abrir TODAS las persianas, cortinas y contraventanas completamente Limpiar y vaciar todas las superficies completamente

Ocultar botes de basura en armarios o garaje

Encender TODAS las luces de la casa — incluso armarios y sétano

= ‘ Cerrar puertas de closets (a menos que el closet sea un wow)
| Instalar focos LED S000K (luz de dia) — hace todo mas brillante y nindo

Programar fotos entre 9am-11am para mejor luz natural lateral

Reprogramar si esta nublado o lluvieso — la luz es el 80% de la foto Q U

1 libro de cocina + tazon de limones + pafio decorativo

Ocultar cafetera, tostadora, y demas electrodomeésticos

V2 Exterior — Primera Impresion

Flores frescas en jarron simple en la isla o mesa

Mover TODOS los carros a una cuadra de distancia

Quitar mangueras, botes de basura, utensilios de jardin

Cortar el pasto esa manana — las huellas del cortacesped se ven bien en fotos
Cama perfectamente hecha estilo hotel — almohadas decaorativas

Regar maceteros de entrada — las plantas brillantes se ven mejor en fotos ; T ;
Mesita de noche: lampara + libro + vaso de agua

Limpiar puerta principal, manija y buzén con pafio humedo . -
T BURTIL FIREIC MLy % Quitar ropa visible y articulos personales

Meter botes de basura en el garaje

Toallas blancas perfectamente dobladas o enrolladas en ganchos
Tapa del inodoro abajo, asiento limpio
Cortina de ducha completamente cerrada

Quitar articulos de aseo personal del mostrador

durante la sesion-
ieza ceniral hermosa o frutas

en 7 Dias™




LISTA EN 7 DIAS™

Mantenerse Lista Durante

DURANTE EL PROCESO

el Periodo Activo de Ventas

Los sistemas que hacen que vivir en una casa de lista sea sostenible

EL PROTOCOLO PRINCIPAL

4 POR VISITA

El Reinicio de 15 Minut

iNA
Limpiar y vaciar todas las encimeras de cocina

Lavar y guardar platos, secar el regadero

‘aciar botes de basura, impiar manchas de encimeras
Acomodar cojines del sofa, doblar mantas

5-10 - DORMITORIOS ¥ BANOS

Hacer camas (dominar el arte de la cama rapida)

Colgar y orgamizar toallas de bano

Limpiar mostradores de bafio, ocultar articulos personales

Bajar tapa del inodoro, cerrar cortina de ducha

MIN 1 BARRIDC

Encender todas las luces de la casa
Abrir todas las persianas — jla luz importa!

Mascotas al coche o0 a casa del vecino

Utiima revision del exterior — quitar basura visible

en 7 Dias™

HABITOS DIARIOS

Rutina de Mantenimiento

Sem

Hacer camas inmediatamente - Abrir todas las persianas - Limpiar
encimeras despues del desayuno - Sacar basura si esta llena

Lavar todos los platos antes de dormir - Barrer o aspirar suelos con
trafico - Reponer toallas del bafio

Flores frescas los lunes - Limpieza profunda rapida el viernes (para
maostrar el fin de semana)

% El Cambio de Mentalidad

Empieza a pensar en (U casa como un producto de venta, no como tu hogar. No es
personal — es estrategico. Cuanto mas ordenada y neutral este, mas facil es para los
compradores visualizarse viviendo ahi. Tu ya estas mentalmente en tu proximo hogar
— ayuda a los compradores a ver el suyo en este,

% La Regla de las Flores Frescas

Gasta $10-515 por semana en flores frescas de la tienda de comestibles. Ponlas
en la cocina y la sala. Las flores frescas hacen que la casa parezca cuidada y viva
— N0 un espacio vacio en venta. Los compradores lo recuerdan subconcientemente.
Es la mejor inversion de $10 que haras durante el proceso.




BONO ESPECIAL

El Plan de Mejoras de $500

Las mejoras con el mejor retorno de inversion — probado por datos

¢ Cuanto deberias gastar para preparar tu casa? Investigaciones demuestran que los
vendedores que invierten un 0.5-1% del precio de venta en preparacion recuperan entre 2-5

veces esa cantidad en el precio de venta. Con un presupuesto de $500, aqui te mostramos

exactamente en qué enfocarte.

Bafios

Recalafatear tinas y duchas
Asiento de inodoro nuevo

Set de toallas blancas (2 bafios)

Sala / Comedor

Cojines y manta decorativa nuevos
Flores frescas o planta de temporada

Pintura de retoque interior

CATEGORIA
$15 Alte ROI
$30 AltorO!

$45
CATEGORIA

$60
$30 AltoROI

$40

Cocina

Jaladera nueva (todo el gabinete)
Pintar gabinetes (si muy desgastados)

Decoracion (limones, plantas peguefias)

Exterior y Entrada

Pintar la puerta principal
Flores/plantas en macetas (entrada)

Tapete nuevo + ferreteria de puerta

CATEGORIA

$60 Ao rOI

$80

$25

CATEGORIA

$30 AltoROI
$50 AltoROI
$35




Maria Martinez

F( ) i [Ea |

AGENTE LICENCIADA l ESPECIALISTA EN FACEBOOK ADS ‘ ‘ ELGIN, IL

"He recorrido cientos de casas y he visto a vendedores dejar miles de

dolares sobre la mesa — no porque su hogar no fuera hermoso, sino

porque nadie les dio un sistema."

Maria Martinez es agente de bienes raices licenciada, especializada en ayudar a compradores y vendedores en el area
de Elgin, lllinois. Con experiencia en marketing tecnologico, automatizacion con GoHighLevel y publicidad en
Facebook, Maria aporta un enfoque moderno a cada transaccién — enfocado en obtener el mejor resultado posible

con el menor estrés.

Esta guia es el resultado de todo lo que ha aprendido observando cémao los vendedores preparan sus casas — lo que

funciona, lo que no, y exactamente qué transforma un hogar vivido en el suefio de un comprador en solo 7 dias.

Contactame Mi Promesa Para Ti

3 etineakaor umall.com Sigue este sistema al pie de la letra y tu casa se vera

@ Elgin, IL y Area de los Alrededores mejor que el 90% de la competencia. No es un eslogan —
es lo que los datos dicen sobre las casas preparadas,

organizadas v listas para |a fotografia.
CERTIFICADA POR

GoHighLevel
Admin de CRM y Automatizacion




LISTA EN 7 DiAsS™

iLo Tienes! — Ahora Ve Por
Esa Venta

Tus proximos pasos para una venta mds rdpida y una oferta mds alta

Los vendedores que obtienen mas no gastan mas —
se preparan con mas inteligencia.

TU PLAN DE ACCION

Qué Hacer Ahora Mismo Maria Martinez

>NC
Imprime Esta Guia
Mantenla en la cocina como tu guia diana. Tacha cada tarea — el acto fisico de
marcar consiruye impulso.

(555) 000-0000 martinezrealtorl@gmail.com
Elige Tu Fecha de Inicio

Cf.ll.'."ll& 7 dias_imuiu_mras desde cuando estan programadas las fotos. Bloguea el @MariaMartinezHomes MariaMartinezHomes.com
Dia 1 en t calendario ahora mismo.

2 Reserva una Llamada Gratuita de Estrategia

Consigue los Suministros i
30 minutos - Sin presidn + Solo un plan que da resultados

Un viaje a Target o0 Home Depot. Apunta al presupuesto de $75-5150. Las
herramientas correctas hacen cada tarea 3= mas rapida.

Programa un Recorrido con Maria ~ BONO GRATIS

Llama el Dia 4 o 5. Un recomdo de 30 min detecta lo que ya no puedes ver. Ojos
fr s = ofert: as altas. A =
SRR TRl e ale Lo Que Incluye Listar con Maria

Recorrido personal de staging + Fotografia profesional

Confia en el Sistema

Los vendedores que completan los 7 dias venden en promedio $15,000+ mas.
Cada peqgueiio paso suma. Ya estas adelante. v Marketing en redes sociales # Coordinacion de open houses

/ Apoyo en negociacién y contrato  + Coordinacion del cierre

¢ Tour virtual 3D Matterport # MLS + Zillow + Realtor.com

dy en 7 Dias™




SLISTA PARA VENDER?

Vamos a
VENDER tu Casa.

Ya hiciste el trabajo. Ahora pongamosla frente a los
compradores correctos — con la estrategia de

marketing que se merece.

6-10% 73% Facebook

MAS AL VENDER MAS RAPIDO MARKETING EN REDES

Maria Martinez

Agente de Bienes Raices * Elgin, IL

B9 martinezrealtorl@gmail.com

@ Elgin, IL y Comunidades Vecinas

Mari Vende Casas



